
RENCONTRER UN COMMERCANT

FAIRE SON PREMIER CONTACT
PRESENTER SON APPLICATION

DEFINIR SES INTERRETS
CONCLURE L’ENTRETIENT



AVOIR UNE BONNE
PRÉSENTATION
ON A UNE SEULE
OCCASION DE
FAIRE UNE PREMIÈRE
BONNE IMPRESSION





EVITEZ LE STYLE
TROP
DECONTRACTE



PRESENTEZ VOTRE
APPLICATIONS
             PARLEZ DE SES
AVANTAGES
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DIVERS AUTRES BÉNÉFICES
EXTRAORDINAIRES!

Participati
on
 aux

bénéfices
Binai
re

Recommanda
tion
directe

Recommanda
tion

Indirecte
(unilevel)
Recommanda

tion
Résiduelle

Accréditation
des

commerçants

Vente
Directe
de

Bannières
Vente
Directe
Packs
Push

Vente
Directe
Packs de
Partage

Vente de
Produits
de E­

Commerce

1

2

3

4

5

6

7

8

9

1
0

2
7



Terminez votre entretient
en Prenez un nouveau rendez­
vous ou mieux établissez un
planning de mise en place



FELICITATION
VOUS AVEZ REUSSI

VOTRE
ENTRETIENT


